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Précher un convaincu
Pourquoi argumente-t-on quand on est tous d’accord ?
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Résumé : A partir de I'analyse d’une bréve séquence conversationnelle entre différentes personnes
gui tombent vite d’accord sur un sujet donné et continuent cependant d’argumenter, elle suggére
gu’une définition de I'argumentation en termes de persuasion échoue a rendre compte d’'une
situation de ce type.
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