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L’argumentation comme persuasion rationnelle
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Résumé : Lors d’un échange argumentatif, l’usage d’arguments censés être persuasifs constitue
une tentative de persuasion rationnelle. Ce qui la rend rationnelle, c’est l’idéal qui y préside :
chercher à persuader à partir de considérations rendant raisonnable et rationnelle l’acceptation du
point en vue en question.
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